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La catalana VSN digitaliza los contenidos de mil canales de television en 80 paises

Objetivo

CARMEN ANDRES
Terrassa

ideo Stream Networ-

ks (VSN) es una em-

presa catalana espe-

cializada en la digita-
lizacion de contenidos televisi-
vos que, en los ultimos cuatro
aios, ha conseguido invertir el
peso de su negocio internacio-
nal en la facturacion. Este afio,
la compania calcula una cifra
de negocio de seis millones de
euros, de los que el 80% corres-
pondera a su negocio interna-
cional. Hace cuatro afos, el
70% de la facturacion corres-
pondia al mercado espafiol, re-
cuerda su presidente y funda-
dor, Jordi Utiel. Para el 2011,
“el objetivo es llegar a diez mi-
llones de euros porque tenemos
infraestructuras y proyectos pa-
ra hacerlo posible”, apunta.

VSN, con sede en el Parc
Audiovisual de Catalunya, ubi-
cado en Terrassa, inicio su pro-
ceso de internacionalizacion en
el 2004, gracias a “un proyecto
en México de cuatro millones
de ddlares que nos permitio la
financiacion suficiente para em-
pezar”. Actualmente, la compa-
fiia cuenta con cuatro filiales,
en Uruguay (2007), Dubai
(2008), Brasil y Miami , abier-
tas el aio pasado.

“El mercado natural para las
compaiiias espanolas que expor-
tan es Latinoamérica”, indica el
presidente de VSN. De ahi que
dos de sus objetivos priorita-
rios, ademas de Europa, sean
ahora Brasil, un pais emergente
a las puertas de los Juegos Olim-
picos v el Mundial de Futbol, y
Estados Unidos, un mercado

diez millones
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GEMMA MIRALDA

Jordi Utiel, presidente y fundador de VSN, en las dependencias de la compaiiia en Terrassa

“Hemos sobrevivido
gracias a que

nos hemos
internacionalizado”,
afirma Jordi Utiel

muy competitivo pero con un
gran mercado.

Entre sus principales clien-
tes, también se encuentran Si-
ria, Kuwait, India o Nepal. “He-
mos sobrevivido gracias a que
nos hemos internacionalizado”,
indica el presidente de VSN, y

eso a pesar de que uno de los
principales obstiaculos ha sido
“laimagen que tiene Espana co-
mo vendedor de tecnologia pun-
ta. Pero en estos mercados, sin
prejuicios preconcebidos, no es
tan complicado”, indica Utiel.
La compaifia aporta solucio-
nes de software y equipos para
la digitalizacion y automatiza-
cion de contenidos a mas de mil
canales de television de 80 pai-
ses. Su software convierte las se-
nales de video en ficheros digi-
tales y automatiza la continui-
dad, manejando la programa-
cion del canal de television de
forma auténoma. “La division

de desarrollo v programacion,
que agrupa la inversion en I+D,
supone el 50 por ciento de la fac-
turacion”, sefiala Jordi Utiel.
El 80% de la investigacion se
desarrolla en Alicante, donde
VSN adquirio el ano 2000 una
pequefia empresa de software.
Alli, 17 personas de las 60 que
componen la plantilla total de la
compaiiia se encargan del desa-
rrollo y soporte. En el 2007,
VSN fue elegida mejor empresa
del afio en el apartado de produc-
cion profesional y en el 2008 se
hizo con el premio a la interna-
cionalizacion de la Camara de
Comercio de Terrassa.e



